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A QUOI ÇA SERT ?

MODALITÉS

VOTRE PARCOURS

Ce document ne constitue pas à lui seul l’offre de formation

LES + DU DISPOSITIF

OBJECTIF CESSION
Anticiper et préparer la transmission de son entreprise

 Savoir estimer la valeur d’une entreprise

 Définir les contours du cadrage juridique de la 
transmission

 Repérer les principales orientations patrimoniales et 
fiscales

 Préparer l‘entreprise à un projet de transmission

 Se préparer à la négociation avec vos interlocuteurs

 Une formation en visio-conférence de 7 demi-
journées : Ateliers collectifs animés par des
consultants pour structurer vos projets

 Un accompagnement individuel personnalisé par des
consultants pour élaborer le diagnostic opérationnel
et le plan de valorisation de l’entreprise

 Une mise en relation avec des partenaires locaux et
régionaux institutionnels, financiers et privés
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Dirigeants de TPE – PME souhaitant maîtriser les 
processus d’évaluation d’entreprise et de 
transmission / reprise.

Une démarche courte et opérationnelle reposant sur des outils et méthodes validés par 20 ans
d’expérience terrain

Une totale confidentialité de son projet

Une mise en relation possible avec des repreneurs qualifiés
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« Les deux choses les plus importantes n’apparaissent pas au bilan de l’entreprise : sa réputation et ses hommes.» 
Henry Ford

Vous souhaitez céder votre entreprise ? Vendre au meilleur prix, trouver le bon repreneur qui assurera la

pérennité de l’activité : la transmission d’une entreprise ne s’improvise pas elle se construit.

Objectif cession vous permet de vous poser les bonnes questions sur le processus de valorisation pour gagner en
sérénité et assurer la continuité de votre entreprise

PARTENAIRES


